
BioConnection maakt 
indruk met krachtige 
strategische alliantie
Als European Company of the Year in 
Biopharmaceutical Contract Manufacturing 2024 
kreeg BioConnection in oktober een belangrijke 
internationale erkenning. Het is niet het enige 
goede nieuws dat vanuit Oss te melden valt. Ook de 
samenwerking met AGC Biologics zet BioConnection 
nog eens als toonaangevende CMO in de 
biofarmaceutische industrie op de kaart. Inmiddels 
ziet CEO Alexander Willemse de voordelen van de 
alliantie: “Het heeft een positieve impact.”

Als internationaal opererende Contract Manufacturing 
Organization behoeft BioConnection nauwelijks 
een introductie. Vanuit Pivot Park in Oss groeide 
BioConnection uit tot een brede dienstverlener voor 
de biofarmaceutische industrie. De historische grond 
waar bedrijven als MSD, Aspen en Organon zijn 
gevestigd, bleek voor BioConnection een vruchtbare 
bodem. De vraag naar diensten, van  aseptische fi ll-
and-fi nish en procesontwikkeling tot vriesdrogen, 
technologieoverdracht en opschaling, groeide. 
Mede door tijdig te investeren en maatoplossingen in 
commerciële als klinische productie te bieden is het 
bedrijf binnen een decennium een belangrijke schakel 
geworden in de lifesciences en farma. 
De goede naam en kwaliteit en de ambities van het 
team kwam BioConnection in het vizier van AGC 
Biologics. Van oorsprong Japans maar vanaf 2018 
opgericht met als hoofdzetel Seattle in de VS. AGC 
Biologics is een multinational op het gebied van CDMO 
met vestigingen in de VS, Azië en Europa, waaronder 
Denemarken, Duitsland en Italië. 

De strategische alliantie met AGC Biologics biedt 
voordelen voor de klanten van beide bedrijven, zegt 
Alexander Willemse: “Door de expertise van AGC 
Biologics in biofarmaceutische ontwikkeling te 
combineren met onze geavanceerde vulcapaciteiten 
creëren wij samen een naadloze ‘gene to vial’ service. 
Dit betekent dat klanten hun volledige proces, van 
ontwikkeling van de werkzame stof tot het vullen van 
injectiefl acons en spuiten,  overdragen en dat alles 
onder één contract. Het biedt opdrachtgevers niet 
alleen gemak, maar ook zekerheid en effi ciënter 
proces.”

Bij BioConnection vormen de activiteiten rond fi ll-and-
fi nish het centrale onderdeel van de dienstverlening. 
“Onze klinische productiekennis is de basis van ons 
vakmanschap. We hebben daarom geïnvesteerd 
in ultramoderne faciliteiten en de nieuwste 
technologieën. Daarmee kunnen wij in elke stap 
van het proces voldoen aan de strenge eisen van de 
farmaceutische industrie.”, aldus Willemse 

BioConnection beschikt over een jaarlijkse capaciteit 
van veertig miljoen fl acons voor vloeistoffen en vier 
miljoen voor gevriesdroogde producten.
De geautomatiseerde productielijn van de Duitse 
fabrikanten Groninger en HOF, voldoet aan de 
hoogste normen van zowel de EMA als de US-FDA. 
Of het nu gaat om kleine batches van 0,1L of grotere 
hoeveelheden van meer dan 500L, BioConnection 
biedt de fl exibiliteit waar klanten om vragen. 

Alexander Willemse: “Het is de betrouwbaarheid 
en precisie die ons tot de ideale partner maakt 
voor bedrijven die streven naar uitmuntende 
productieoplossingen.”  De samenwerking met 
AGC  Biologics is veelbelovend: “AGC Biologics opent 
nieuwe deuren voor ons. We zien nu al de positieve 
impact op onze klanten, die steeds vaker vragen naar 
complete end-to-end oplossingen voor commerciële 
productie. Door onze krachten te bundelen, kunnen 
we hen door iedere fase heen ondersteunen, en dat 
geeft ons een enorm gevoel van trots.

Trots was er ook op de erkenning van 
BioConnection als European Company of the Year 
in Biopharmaceutical Contract Manufacturing 2024. 
Die eervolle prijs kwam van het magazine Pharma 
Tech Outlook. “Het voelt als een bevestiging van 
onze toewijding aan klantgerichtheid, fl exibiliteit en 
partnerschap en vooral een erkenning voor het harde 
werk en de passie van ons hele team. Het geeft aan 
dat onze klanten vertrouwen in ons hebben. 

Daarom ook willen wij blijven groeien en met 
oplossingen die hun verwachtingen overtreffen”, 
aldus de CEO van BioConnection tot slot: “Voor ons is 
deze prijs geen eindpunt, maar een motivatie om door 
te blijven ontwikkelen en iedere dag beter te worden. 
Met een persoonlijke benadering en expertise ervoor 
zorgen dat wij voor de relaties het verschil maken.”


